
¿Que es ser una 
empresa CIRCULAR?
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OPORTUNIDADES CIRCULARES/ ACV Análisis de Ciclo de Vida
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Educación

Propuesta
Valor

¿En qué área de cambio climático 
impacta tu proyecto?

Qué estrategia/s de economía circular 
considera tu proyecto

Adaptación

Mitigación Regenerar:

Compartir

Optimizar:

Cerrar ciclos/bucles/Loop:

Virtualizar:

Intercambiar:
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ODS
¿Por qué?

¿Por qué?

Impacto esperado

¿Por qué?

¿Por qué?

¿Por qué?

¿Por qué?

Acciones

Impacto esperado

Acciones

Impacto esperado

Acciones

Impacto esperado

Acciones

Impacto esperado

Acciones

Impacto esperado

Acciones
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7. Estrategia Circular

11. Fuentes de ingresos5. Actividades Claves

2. Propuesta Valor Circular

8. impactos

12. Costos y Gastos13. KPI / Indicadores de impacto

1. Segmento Clientes 7. Alianzas/ Partners/Stakeholders

Modelo de Negocios Circular

9. Estrategia de cambio climático
(Adaptación – mitigación)3. Relación con clientes

10.Estrategia circular4. Canales (comunicación, distribución, 
venta)

Social Ambiental

6. Recursos Claves
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hsalinas@pipartnergroup.com

WhatsApp +56 9 7578 7730

CONTACTO

Humberto Salinas

Co-creador Canvas Circular Pipartner


